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Dzi¢kujg, Panie Profesorze. Dzigkuje¢, Panie Rektorze. Ciesze sig, ze mogg tu z Panstwem si¢
spotkac.

Pierwszy raz przyjechatem do Polski w 1986 roku. To byt catkiem inny §wiat. Przez ostatnie 30
lat regularnie tu wracalem. Zmiany, jakie zaszly, sa wyjatkowe. Sg one §wiadectwem
pomystowosci, etyki pracy i wytrwatosci Polakow.

Prezydent Obama powiedziat w trakcie swojej wizyty w 2014 roku: ,,JesteSmy dumni z tego, ze
mozemy zalicza¢ Polske do grona naszych najsilniejszych i najblizszych sojusznikdéw”.

Obecni tu historycy zapewne wiedza, ze partnerstwo polsko-amerykanskie sigga samych
poczatkow mojego kraju. Na Placu Lafayette’a pod Biatym Domem znajduje si¢ pomnik
polskiego generata Tadeusza Kosciuszki, ktory pomogt Jerzemu Waszyngtonowi wywalczy¢
niepodlegto$¢ dla Ameryki, a potem — w pierwszych latach naszej niepodlegtosci — doradzat
Thomasowi Jeffersonowi.

Ale jak to zwykle bywa, relacje strategiczne bylty poprzedzone wspolpracag gospodarczg. Ponad
czterysta lat temu, na poczatku XVII wieku, polscy rzemie$lnicy znalezli si¢ wsrod przybyszow,
ktorzy stworzyli pierwsza osade angielska, jaka przetrwata w amerykanskim Jamestown.
Wkrotce po przyjezdzie zbudowali oni pierwsza w Ameryce fabryke: piec do wytopu szkta. Gdy
statki osadnikow wracaly do Europy, miaty na poktadach produkty wtasnie tam wytworzone.
Zatem to Polacy wytworzyli pierwsze towary ,,Made in America”, ktdre zapoczatkowaty
amerykanski eksport do Europy. A po czterystu latach od czasu uruchomienia hutnictwa szkta
przez polskich pracownikdéw w Ameryce, Polska jest dla nas nadal jednym z najwazniejszych
dostawcow produktow ze szkta wysokiej jakosci — dostawy szklanek, kieliszkéw i innych naczyn
kuchennych sigegaja 30 milionow dolardw rocznie.

Oczywiscie od tamtych czasow nasza wspotpraca gospodarcza ogromnie si¢ zwigkszyta,
zwlaszcza w ostatnich latach — obroty w handlu dwustronnym wzrosty na przestrzeni ostatnie;j
dekady czterokrotnie. Polska jest dzi$ najwigkszym odbiorca inwestycji amerykanskich w
Europie Srodkowo-Wschodniej, a firmy z kapitatem amerykanskim zatrudniaja w Polsce blisko
200 tysigcy osob. Kazdego roku Amerykanie wydaja miliardy dolaréw na polskie towary,
poczawszy od czesci do samolotow, a skonczywszy na wodce i routerach do Internetu.

W szerszej perspektywie relacje migedzy Stanami Zjednoczonymi a catg Unig Europejska
rowniez kwitng — obroty na rynku transatlantyckim sa obecnie najwigksze na swiecie. Handel



mi¢dzy Ameryka i Unig to towary o wartosci prawie 2 miliardow dolardw oraz blisko 1 miliard
dolarow w ustugach kazdego dnia.

Statystyki sg imponujace, jednak sta¢ nas na wigcej. Krotko mowige, w Transatlantyckim
Partnerstwie w Handlu i Inwestycjach (TTIP) chodzi o zdroworozsadkowe usprawnienie bardzo
rozleglej i glebokiej wspotpracy gospodarczej: wyeliminowanie cet, ograniczenie barier
pozacelnych, uproszczenie procedur celnych, ograniczenie biurokracji. To sa wlasnie gtowne
cele.

Porozumienie stwarza historyczng szans¢ na:

e dlugofalowe ozywienie wzrostu gospodarczego;

e zwiekszenie naszej wspolnej konkurencyjnosci W coraz bardziej konkurencyjnym
swiecie;

e pozytywne ksztattowanie globalnego systemu handlu — zgodnie z naszymi wspolnymi
warto$ciami;

e wzmocnienie transatlantyckiego sojuszu i partnerstwa.

Wspolpraca przyniesie szerokie korzysci obu naszym krajom, przy czym porozumienie jest
szczeg6lnie wazne dla matych i srednich przedsig¢biorstw, ktore sg sita napedowa rynku pracy. W
Polsce mate i $rednie przedsigbiorstwa to 1,6 miliona firm, zatrudniajacych siedem na dziesigciu
pracownikow. Stanowig one ponad 99% firm w Polsce.

Tysiace polskich matych i $§rednich przedsigbiorstw juz eksportuja do klientow w Stanach
Zjednoczonych. Ogromna wigkszo$¢ wszystkich polskich firm eksportujacych do USA to
wtasnie firmy z sektora MSP, ponadto sg jeszcze mate i $rednie przedsicbiorstwa, majace swoj
cze$ciowy udzial w produkcji towarow eksportowanych przez wigksze firmy. To jest dobra
wiadomos¢, dlatego ze spoiki, ktore produkujg na eksport, z reguty rozwijaja si¢ szybciej, lepiej
ptaca, wiecej zatrudniajg, sg tez bardziej odporne na spowolnienie gospodarcze. Potaczenie
matych firm z Warszawy z Waszyngtonem i Krakowa z Kansas City, czyli z siecig nowych
klientow, dostawcow i partnerow stworzy nowe mozliwosci rozwoju i nowe miejsca pracy na
obu kontynentach.

Postrzegamy Transatlantyckie Partnerstwo w Handlu i1 Inwestycjach jako mechanizm, dzigki
ktéremu Polska bedzie mogta zdywersyfikowac swoje rynki i wzmocni¢ bezposrednie,
dwustronne relacje ze Stanami Zjednoczonymi.

Jest tu nadal sporo niewykorzystanego potencjatu. Chociazby dlatego, Zze handel
miedzynarodowy wprawia mate firmy w konsternacje — sg cla, regulacje celne, r6zne standardy.
W przeciwienstwie do duzych biznesow, male firmy nie maja rzeszy prawnikow i armii
konsultantow, ktora by im pomogta pokonac te przeszkody.

Weczoraj z przyjemnoscig odwiedzitem grupe przedsigbiorcow w Google Campus, ktorzy
produkuja innowacyjne produkty i §wiadcza ustugi nie tylko na polski, ale rowniez na globalny
rynek. Porozumienie zapewnitoby ich produktom dostep do rynku, ochrone wlasnosci



intelektualnej, pozwolitoby unikng¢ tworzenia zbednej infrastruktury do obstugi nowych
rynkéw, wyeliminowatoby podwojne testy i procedury certyfikacyjne — a o to wtasnie chodzi.

Poprzez Transatlantyckie Partnerstwo w Handlu i Inwestycjach staramy si¢ wprowadzi¢ szereg
zdroworozsadkowych usprawnien, ktore utatwityby zycie matym i srednim eksporterom — takich
jak eliminowanie cet na ich produkty, danie im pewnosci co do tego, w jaki sposob dostawy
zostang potraktowane przez stuzby celne, dzigki czemu tatwiej bedzie zaplanowac, wycenic i
odpowiednio wprowadzi¢ towary na rynek; bedzie tez mozna zwolni¢ z optat znaczng czes¢
eksportu. Dla matych firm takie kroki moga mie¢ duze znaczenie, moga sprawic, ze wypracujg
zysk, ze zaangazujg si¢ w handel miedzynarodowy i zrealizujg w ten sposob w petni swoj
potencjat.

Na przyktad dla takich firm jak Polamer — spotka z branzy logistycznej wysytajaca paczki i
$wiadczaca ustugi celne, ktora prowadzi dziatalno$¢ w Warszawie, Chicago, Milwaukee oraz w
Nowym Jorku. Polamer na co dzien ma do czynienia z regulacjami celnymi. Jesli zostang one
uproszczone, prawdopodobnie uda si¢ zwiekszy¢ liczbe paczek i obroty w przewozie towarow
pomigdzy Stanami Zjednoczonymi i Polska.

Inny przyktad to Artifex Mundi, producent gier wideo, firma zatozona w 2007 roku przez
absolwentow informatyki Politechniki Slaskiej, obecnie zatrudniajaca 110 polskich
pracownikow, ktorzy specjalizujg si¢ w niemal kazdej dziedzinie, poczawszy od tworzenia
programéw komputerowych i oprogramowania po sztuki wizualne i projektowanie graficzne.
Znaczng wickszo$¢ swych produktéw firma sprzedaje na zasadzie $ciggania plikow przez
Internet, zyskataby wigc znacznie po wprowadzeniu proponowanych przez nas zapisow w
umowie, ulatwiajacych i zabezpieczajacych handel elektroniczny.

Nie zapominajmy tez o korzysciach dla konsumentow: wigkszy wybor, tatwiejsze zakupy, nizsze
koszty.

Jeden z gléwnych obszarow zainteresowan w umowie o partnerstwie wykracza poza tradycyjna
umowe handlowa — w przypadku dwoch wysoko rozwinigtych, uprzemystowionych,
obwarowanych odpowiednimi regulacjami 1 wysoko ptatnych gospodarek staramy si¢ tak
potaczy¢ wystepujace rozbieznosci w przepisach i normach, by nie doszto do obnizenia
standardow w zakresie ochrony srodowiska, zdrowia i bezpieczenstwa, jak tego ludzie od nas
oczekuja.

Przyktady mozna by mnozy¢. Po obu stronach Atlantyku odpowiednie urzedy kontroli
przeznaczaja znaczny procent swych ograniczonych srodkéw na wzajemne inspekcje firm
produkujacych sprzet medyczny, poddajg firmy licznym, zbytecznych inspekcjom 1

kontrolom. A przeciez inspektorzy po obu stronach w wigkszosci skupiaja si¢ na tych samych
kwestiach. Pytanie zatem, czy uda si¢ wypracowac sposoby umozliwiajace wzajemng akceptacje
przeprowadzanych inspekcji i ich wynikow, co znacznie by utatwito prowadzenie firm,
przyspieszatoby wejscie na rynek 1 dostawy lepszych dla pacjenta rozwigzan w zakresie zdrowia
poprzez poszerzenie dostgpu do nowych, waznych innowacji; a co rownie wazne, pozwoliloby
inspektorom przeznacza¢ ograniczone srodki na aktywno$¢ w obszarach zwigkszonego ryzyka,
co jest jak najbardziej w interesie konsumentow.



Nie jest to nowy pomyst. Na dlugo przed TTIP inspektorzy lotniczy doszli do tego samego
wniosku. Uznawszy, ze nie ma wystarczajacych srodkow, by kazda ze stron dokonywata kontroli
kazdego samolotu, ktéry mogtby wyladowac na jej terytorium, inspektorzy lotniczy z USA i UE
uzgodnili procedury kontrolne i obecnie akceptujg wyniki wzajemnych kontroli samolotow w
zakresie bezpieczenstwa i1 zdatnosci do lotu.

Takie samo podejs$cie zamierzamy zastosowaé w umowie o partnerstwie, a nast¢gpnie przeniesc je
na kolejne obszary. To wazne nie tylko dlatego, ze zwigksza efektywno$¢ inspektoréw; pomaga
rowniez zachowa¢ wspolng konkurencyjno$¢ naszych firm w czasach rosngcej na swiecie
konkurencji. Dzigki temu ustanawiamy normy, a inni od nas je przejmuja. To za$ wptywa
ostatecznie na poprawe sytuacji naszych konsumentow.

Pozwole sobie podkresli¢, czym T-TIP nie jest, bo i na ten temat narosto wiele mitow. Zatem na
pewno nie jest probg obnizenia standardow czy ostabienia przepiséw. Nie jest probg wymuszenia
prywatyzacji uslug w sektorze publicznym. I nie jest proba podwazania warto$ci wyznawanych
przez nasze spoteczenstwa.

Jest natomiast proba podniesienia na wyzszy poziom obecnych glgbokich i szerokich relacji w
oparciu o zdroworozsadkowe podejscie. Proba pokazania, ze mozemy zabiegac nie tylko o
wigkszy wzrost, ale tez o taki wzrost, ktory ma charakter trwaly i obejmujacy wszystkich; nie
poswigca standardow, lecz je podnosi, nie znosi mechanizméw ochrony, ale je umacnia.

Tak naprawde umowa o partnerstwie nie sprowadza si¢ tylko do zagadnienia, jak umocni¢ wigzi
po obu stronach Atlantyku. Chodzi o to, co mozemy wspdlnie zrobi¢ wzgledem reszty $wiata, by
podnosi¢ standardy i okresla¢ reguty poruszania si¢ w zakresie gospodarki globalnej XXI wieku
— tak w obszarze wlasnosci intelektualnej, gdzie mozemy wspotpracowac na rzecz ochrony
naszych spoteczenstw przed zagrozeniem dla zdrowia w postaci podrobek lekarstw, jak 1 w
obszarze praw pracowniczych 1 ochrony srodowiska, gdzie mozemy podnosi¢ standardy a
jednoczesnie zapewnia¢ jednakowe reguty gry dla naszych pracownikow.

Sprawa jest naglaca, nie jesteSmy bowiem jedynymi graczami na tym polu. Wiele innych
podmiotow realizuje wtasne koncepcje podejscia do handlu, a wcale niekoniecznie podzielajg
nasze interesy i wartosci, takie jak wolna i uczciwa konkurencja. Pytanie brzmi: czy jesteSmy
gotow1 wej$¢ do gry 1 zademonstrowac przywodczg role, czy bedziemy siedzie¢ za linig autowg i
przygladac sig, jak inni okreslaja reguty gry? Z punktu widzenia USA nie ma Zadnych
watpliwosci, ze gotowi jestesmy wejs¢ do gry 1 zademonstrowac przywodczg rolg.

Co prowadzi mnie do ostatniego juz punktu, tego mianowicie, ze umowa o partnerstwie ma nie
tylko wazne znaczenie ekonomiczne, ale tez strategiczne. Nie chodzi wylacznie o kolejna
umowe handlowa. Chodzi o wybor strategiczny, ktéry umocni partnerstwo transatlantyckie z
korzyscig dla Europy jak i Stanéw Zjednoczonych.

W czasach ogromnej niestabilnos$ci na obrzezach Europy, gdy pojawiaja si¢ pytania o
bezpieczenstwo granic i bezpieczenstwo energetyczne, pomyslne sfinalizowanie umowy
przyniostoby natychmiastowe korzysci. Jak powiedziat admirat James Stavridis, byly naczelny



dowddca Polaczonych Sit Zbrojnych NATO w Europie: ,,Podpisanie TTIP byloby poteznym
sygnalem, ze Europa i Stany Zjednoczone stojg rami¢ w rami¢ na roznych plaszczyznach —
wartosci, polityki, bezpieczenstwa i handlu”.

W dhuzszej perspektywie TTIP mogloby w sposéb fundamentalny przyczynic¢ si¢ do poprawy
krajobrazu geopolitycznego. Jak to wyrazit byly amerykanski doradca ds. bezpieczenstwa
narodowego Zbigniew Brzezinski, umowa o partnerstwie ,,moze stworzy¢ dodatkowe wigzi
transatlantyckie, ktore w znaczacy sposob zmienig realia geopolityczne swiata jako catosci.
Moze uksztattowaé nowy rodzaj rownowagi miedzy rejonem Atlantyku i Pacyfiku, jednoczesnie
przydajac Zachodowi wigkszej witalnosci oraz umacniajac bezpieczenstwo i spojnos¢”.

Pod wzgledem ekonomicznym i strategicznym jesteSmy w waznym momencie. Przez ostatnie
lata negocjacje posuwaja si¢ stale do przodu. Mozliwe jest zakonczenie ich jeszcze w tym roku,
w tym celu jednak musimy przyspieszy¢ prace i wlasnie na tym zamierzamy si¢ skupic,
wspotpracujac w tym zakresie z Komisjg Europejska i kluczowymi panstwami cztonkowskimi
takimi jak Polska.

Dla Europy to czas wielu wyzwan. TTIP, zapoczatkowany jako kluczowa cz¢s¢ strategii rozwoju
powstata w wyniku kryzysu finansowego, ktora z czasem nabrata wigkszego znaczenia
strategicznego, moze si¢ przyczyni¢ do umocnienia zaufania i sta¢ si¢ gtownym zrodiem
pozytywnego programu dla Europy a zarazem zwigkszy jej role, w potaczeniu ze Stanami
Zjednoczonymi, jako lidera globalnej konkurencyjno$ci w gospodarce §wiatowe;j.

Stawka jest wysoka. Bedziemy wspotpracowac z Polska i resztg Unii Europejskiej, by spetnic¢
obietnicg, jakg niesie ze sobg umowa o partnerstwie.

Dzigkuje Panstwu za uwage.
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